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Gifhorn. Ein Unternehmen 45
Jahre lang aus einer Hand zu
fithren, das ist schon ein grofer
Erfolg. Gustav Wiegmann
kann sich diesen Erfolg auf die
Fahnen schreiben. Als er 1979
mit einem kleinen Ein-Mann-
Betrieb fur Eisenwaren und
Bauelemente den Sprung in die
Selbststandigkeit wagte, wusste
er noch nicht, dass er eines Ta-
ges einen renommierten Fach-
betrieb fiir Fenster, Tiiren und
mehr mit rund 40 Mitarbeiten-
den an zwei Standorten leiten
wiirde.

Wiegmann hat eine echte Er-
folgsgeschichte hingelegt. Im
Jahr 1979 griindete der gelern-
te Grof3- und Auflenhandels-
kaufmann in Wesendorf einen
Vertrieb fur Eisenwaren und
Bauelemente. Mit dem Prit-
schenwagen lieferte er seine
Waren hochstpersonlich aus
und schon bald waren die Auf-
tragsbiicher so prall gefiillt,
dass der Firmensitz zu klein
wurde und einen Umzug nach
Meinersen erforderte. Nach

Am Gifhorner Hauptfi-rmensitz finden interessierte Bauherren und solche, die es werden wollen,
auf zwei Etagen jede Menge Anregungen.
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Gustav Wiegmann.

45 Jahre Kompetenz und Leidenschaft

fiir Fenster, Ttiren und mehr

einer weiteren Zwischensta-
tion lief sich das stetig expan-
dierende Unternehmen 1986
an seinem heutigen Stammsitz
an der Braunschweiger Strafle
143 in Githorn nieder. Der Be-
trieb wuchs stetig an und als die
Wende kam, er6ffnete Gustav
Wiegmann gemeinsam mit
Ehefrau Angelika im Jahr 1990
einen weiteren Standort in
Stendal. Man konnte sagen, er
war zur richtigen Zeit am rich-
tigen Ort: Denn nach der Wen-
de gab es in Sachsen-Anhalt je-
de Menge zu modernisieren
und auszubessern - hier muss-
te echte Aufbauarbeit geleistet
werden.

Fensterkauf ist
Vertrauenssache

Aber auch der Hauptfirmensitz
in Gifhorn wuchs weiter. Der
gute Ruf eilte dem Namen vo-
raus. Die Qualitat hatte sich he-
rumgesprochen. Mittlerweile
kaufen Stammkunden bereits
in zweiter Generation bei
Wiegmann. Kunden wissen

den Rundum-Sorglos-Service
aus einer Hand zu schitzen -
vom Aufmaf3 bis hin zur saube-
ren Endmontage. Das Erfolgs-
rezept von Wiegmanns Erfolg
ist wohl die Leidenschaft fiir
Produkt-Innovationen. ,Ich
brenne bis heute fiir meinen
Beruf*, bekennt Gustav Wieg-
mann. ,,Ich bin Kaufmann aus
Leidenschaft geworden und
habe nach wie vor das Bestre-
ben, die allerbesten Produkte,
die der Markt zu bieten hat, fiir
meine Kunden zu finden. Ich
mochte nicht einfach nur ver-
kaufen, sondern durch Quali-
tit Uberzeugen®, sagt Wieg-
mann. Und dazu gehort es,
stets am Puls der Zeit zu blei-
ben. Schulungen und Fortbil-
dungsmafinahmen fiir die Mit-
arbeiter sind die Basis fiir
Knowhow und Kompetenz.
Und natiirlich legt das Unter-
nehmen grofiten Wert darauf,
dass Kunden immer einen An-
sprechpartner finden. ,Das
personliche Gespréch ist heute
wichtiger denn je*, weify der

Die Wiegmann GmbH Uberzeugt mit Qualitét, Innovation, Service und Zuverlassigkeit

Kaufmann aus seiner langjih-
rigen Erfahrung. ,,Fensterkauf
ist eine Investition und damit
absolute Vertrauenssache. Ent-
sprechend wollen Kunden kei-
ne lapidaren Telefonansagen,
sondern eine solide Beratung,
um ein Produkt zu finden, dass
zu jhren ganz personlichen
Vorstellungen, Werten und
Anspriichen passt.“

Breites
Produktportfolio

Qualitat zahlt sich aus und das
zieht sich wie ein roter Faden
durch das gesamte Produkt-
und Serviceangebot der Wieg-
mann GmbH. Und letzteres
beschriankt sich nicht nur auf
Fenster sowie AufSen- und In-
nentiiren, wie der Firmenname
verheif$t. Auch Vordacher, Ga-
ragentore, Wintergirten, Ter-
rassendicher, = Hochwasser-
schutztiiren, Markisen, Rollli-
den und Smart-Home-Tech-
nologien sind Bestandteile des
Produktportfolios. Wer keine
festen Kaufabsichten hat, und

Haben in Gifhorn Erfolgsgeschichte geschrieben: Ag-eiika und
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»nur mal gucken“ mochte, fin-
det im groflen Ausstellungs-
raum im Haupthaus in Githorn
auf zwei Etagen jede Menge
Inspiration zu den Themenbe-
reichen Fenster, Tiiren, Ein-
bruchschutz, Insektenschutz,
Markisen, Beschattungen und
inzwischen auch Solarbalkon-
kraftwerke.

Bauherrenfriihstiick
zum Geburtstag

Wer ein Bauprojekt plant, kann
bei Wiegmann im Geburts-
tagsmonat April bares Geld
sparen: Ab einem Einkaufs-
wert je 1000 Euro, bekommt
der Kunde 100 Euro geschenkt.
Auflerdem mochte die Firma
Wiegmann Kunden anlésslich
des 45. Firmengeburtstages fiir
ihre langjdhrige Treue etwas
zuriickgeben. Deshalb sind alle
Géste am Samstag, 27. April,
zum  ,Bauherrenfrithstiick®
zwischen 9 und 10 Uhr eingela-
den. Zwischen 12 und 14 Uhr
steht fiir alle Géste ein deftiger
Mittagssnack bereit. NP

Fir all unsere Gaste steht ein
Frihstiick von 9 — 10 Uhr und ein
deftiger Mittagssnack von 12 — 14 Uhr bereit.

Feiern Sie am

27.04.2024 " _ S
mit uns ,4# Jahre
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FENSTER - TUREN
Braunschweiger Strale 143 + 38518 Gifhorn

Parallel konnen Sie sich von
unserem erfahrenen Team zu den Themen

- Einbruchschutz
- Energiesparen | Solarbalkonkraftwerke
- Fenster-Wartung
- Terrasseniiberdachungen | Wintergarten
beraten und informieren lassen.

Sichern Sie sich noch
bis zum 30.04.24 unser

100 € Geschenk*.

* je 1.000 € Einkaufswert
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