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t: 24-Stunden-

Verkauf erobert den Kreis Githorn

Fleischerei Emmerich in Rotgesbuttel mit neuem Shop-Konzept und regionalen Produkten

VON ANDREA POSSELT

Kreis Gifhorn. Da hat wohl je-
mand den Zeitgeist perfekt ge-
troffen: Kai Emmerich strahlt,
als er die Tur zu Emmerich 24
oftnet. Erst wenige Tage ist der
kleine Containerladen nur ein
paar Meter neben dem Hauptge-
schift der Fleischerei Emmerich
geoffnet, und das Geschift
brummt. Nicht nur das. Wah-
rend er der AZ das Konzept des
24/7-Shops erldutert, rufen ihm
immer wieder Passanten zu
»Cool, tolle Idee.“

Das Licheln des Geschifts-
fihrers wird noch breiter, wenn
er solches Lob hort. Da fallt fur
einen kurzen Moment auch sei-
ne Bescheidenheit beiseite: ,,In
der Region diirfte dieses Kon-
zept einzigartig sein.“ Rund um
die Uhr einkaufen zu konnen -
das Rad hat der 34-Jdhrige nicht
neu erfunden. Aber seine
Fleisch- und Wurstwaren in
einem permanent geffneten be-
gehbaren Shop zu verkaufen, das
»ist die nachste Stufe®, sagt er la-
chend. Schon mit der Installa-
tion eines reinen Verkaufsauto-
maten, der an dem Geschift an
der Bundesstrafle 4 stand, habe
Emmerich vor Jahren den Trend
der Zeit erkannt. ,,Den hatten
wir sieben Jahre. Ich wollte nun
wegen des Erfolgs das Modell er-
weitern.“ Einige Monate habe er
dafiir getiiftelt. Schliefllich habe
er ein Unternehmen gefunden,
das einen Container-Shop mitall
den Erfordernissen wie Kiihl-
schrinke, Bezahlbereich und

Zugangssystem entwirft.
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Das Ergebnis macht ihn stolz.
»Die Nachfrage nach flexiblem
Einkauf ist da. Das Leben hat
sich verandert®, sagt der 34-Jah-
rige. Spontane Grill-Partys oder
eine Einladung zum Brunchen -
das sei immer héufiger die Le-
bensrealitdt der Kundschaft. Die
Antwort darauf gibt’s im Emme-
rich 24.

Ist das interne Konkurrenz?
Der traditionsreiche Hauptladen
nebenan ein Auslaufmodell? Da
schiittelt der Fleischermeister
energisch den Kopf und lacht:
»Im Gegenteil. Das ergénzt sich
super. Wer beraten werden
mochte, kann wie gewohnt das
Verkaufsgesprach haben - wih-
rend der Offnungszeiten. Wer si-
cher ist, dass er eine bestimmte,
bereits portionierte Menge an
Grillwurst und Co. kaufen
mochte, kann auf die Schnelle
den Shop nutzen. Schnell ist das
Stichwort: ,,Frither beim Regio-
mat hat jeder Auswahlvorgang
pro Fach Zeit gebraucht, bis der
Lift im Automat reagierte. Das
hier geht schneller.”

Kritiker, die vermuten, Em-
merich spare so Personal ein,
den kann er eines Besseren be-
lehren: Noch bestiickt er selbst
den Shop, muss kurzfristig da-
rauf reagieren, neue Ware hi-
neinzupacken. ,Auch abends.
Unser Herzblut bleibt der direkte
Laden, sagt er. Perspektivisch
werde der Shop also sogar eher
eine neue Stelle schaffen. Stdndig
kontrolliere er die Wetter-App.
Zeichne sich ab, dass Grillwetter
ansteht, reagiert er - nach La-
denschluss des Hauptladens -
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Es darf ein bisschen mehr se

in: In dem neuen Emmer-ich—Shop in

L

Rotgesbttel gibt es rund um die Uhr nicht nur Fleisch und Wurst,
sondern auch regionale Produkte vom Backer, Landwirt und Imker

und aus der Mosterei.

dann tatkriftig.

Weil Emmerich Fan von re-
gionalen Produkten ist, hat er
gleich mit der Eroffnung das
Sortiment in einer Verkaufsecke
aufgestockt. Es gibt Honig eines
Imkers aus Rotgesbiittel, Back-
waren von Backer Klaus aus Rot-
gesbiittel, Kartoffeln von Gaus-
Liitje aus Wasbiittel, Saft aus der
Mosterei Diesdorf, Milchbur-
schen-Eis aus Ettenbiittel und
sogar an Holzkohle hat der Fir-
menchef gedacht.

Der Zugang zum Shop ist
denkbar leicht: Wer einkaufen
mochte, zieht wahlweise eine
Emmerich-Kundenkarte oder
aber eine EC-Karte durch einen
Schlitz. Dann lasst sich die Tur
offnen. Drinnen stehen Ein-
kaufskorbe. Sind da mit der ge-
wiinschten Ware bestiickt, ist im
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rechten Eingangsbereich ein Ab-
lageort. Dort werden die Pro-
dukte abgestellt und automa-
tisch gescannt. Den zu zahlen-
den Betrag zeigt die Kasse an.
Die Bezahlart richtet sich dann
danach, tiber welche Scheckkar-
te der Zugang gewdhlt wurde.
Sich selbst bedienen, ohne zu
zahlen, ist keine gute Idee. ,,Der
Shop hat einige Sicherheitsvor-
kehrungen, mehr verrate ich
nicht.”

Auch auf anderen Dérfern im
Kreisgebiet haben 24-Stunden-
Automaten das Straflenbild er-
obert. Tobias Petermann aus Et-
tenbiittel hat sogar seine Ausbil-
dung in der Verwaltung abge-
brochen und mochte expandie-
ren. Drei Standorte seiner
Snackautomaten hat er. Ent-
sprungen ist die Idee eigenem

Erleben. Nachts war er mit
Freunden auf Tour, als er Snacks
aus einem Automaten ziehen
wollte, doch blieb sein Geld ste-
cken - auch das bezahlte Pro-
dukt. ,,Das hat mich technisch so
fasziniert, dass ich einfach viel
gelesen habe {iber solche Auto-
maten.“ Dann setzte der 31-Jah-
rige alles auf eine Karte und mel-
dete ein Gewerbe an.

Inzwischen weif er: Je exoti-
scher die Ware desto besser
lauft’s. In Miiden sind zum Bei-
spiel gerade Reisbdllchen mit
Schokolade aus Japan gefragt.
Nudeln aus Korea, Schoko Bons
aus den Emiraten - damit die
Lust auf Ungewohnliches aus
fernen Liandern immer wieder
neu gestillt werden kann, reist
Petermann zu einem Grof$hiand-
ler. Getrinke, Siifles und E-Ziga-
retten gehdren zum Sortiment —
Alkoholverkauf ist jedoch ver-
boten. ,,Und Sachen, die ich
nicht vertreten kann, verkaufe
ich auch nicht®, sagt Petermann.

Das gelte auch fiir Produkte,
die ohnehin erst ab 18 Jahre ver-
kauflich sind. Lachgas oder echte
Zigaretten - auf diese Einnah-
men verzichte er lieber. Jede ein-
zelne Box kann er mit einer Al-
tersbeschrankung belegen. Die
Kontrolle geht tiber den Aus-
weisnachweis. Wann die Ge-
schifte am besten laufen? ,Klar,
auflerhalb der Ladenoffnungs-
zeiten. Und es gibt viele Nacht-
eulen, die sich am Automat et-
was holen.“ So wie Petermann’s
Erfolgsgeschichte einmal be-
gann - als Nachteule mit Snack-
Hunger.

LAGERVERKAUF _
DOPPELSTABMATTEN IN GIFHORN! @

ZAUNMATTE

HOHE (cM) 6/5/6 8/6/8

63 21,20€
83 27,70€
33,40€
39,20€
45,80€
53,80€
58,90€
64,20€

32,50€
41,20€
49,80€
58,60€
67,70€
78,30€
86,10€
92,80€

103,10€
112,70€

PFOSTEN
MIT ABDECKLEISTE

15,70€
18,50€
20,70€
23,50€
28,60€
31,70€
34,20€
37,20€
40,20€
43,40€

PRO AUFTRAG FALLEN 27€ KOMISSION AN.
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0176 46773664 - info@zaunkunst.com

Im Heidland 24 - 38518 Gifhorn

LED PFOSTEN KAPPEN 22€ 1“ ‘
-
SICHTSCHUTZ AB 50€
TUREN AB 260€
TORE AB 420€

..UND VIELES MEHR!




